
Dans un secteur dynamique et qui recrute, vous 
serez sur tous les fronts !
L’aspect relationnel et commercial constitue le 
cœur du métier. L’activité mobilise également des 
compétences dans les domaines transversaux : 
habitat, finance, juridique, gestion et technique.

Nouveau - La spécialisation Management de 
projets immobiliers vous permettra d’acquérir 
les bases qui régissent l’acte de construire et 
vous rendra encore plus performant lors de 
la commercialisation ou la gestion de biens 
immobiliers.

PRÉREQUIS
Être titulaire d’un BAC  
et idéalement bénéficier  
d’une première expérience  
dans le métier (stage…)

RYTHME
Semaine A : 2j à l'iA et 3j en entreprise 
Semaine B : 3j à l’iA et 2j en entreprise

POURSUITE D’ÉTUDES
•  Licence professionnelle 

Métiers de l’Immobilier

BTS Professions immobilières

LIEU DE FORMATION

Nantes

* sous réserve de la signature d’un contrat d’alternance

DEVENEZ…
• AGENT IMMOBILIER*
• NÉGOCIATEUR(TRICE) IMMOBILIER
• RESPONSABLE D’AGENCE
• ADMINISTRATEUR DE BIENS

*  L’obtention du BTS permet la délivrance  
de la carte d’Agent immobilier

DURÉE & TARIF
2 ans en contrat d’apprentissage 
Formation gratuite

MODALITÉS D’INSCRIPTION
• Dépôt des voeux sur parcoursup 
   et inscription sur notre site web
• Session de recrutement
• Entretien individuel
• Recherche d’entreprise
• Intégration à l’iA*

Spécialisation iA Management de projets immobiliers



Vous avez le profil ?

les +

sens du  
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Suivez une formation
• Économie et organisation de l’immobilier
•  Architecture, habitat et urbanisme,  

développement durable
• Transaction et gestion immobilière
• Unité d’initiative locale & conduite  
  et présentation des actions professionnelles
• Gestion immobilière

• Droit et veille juridique
• Communication professionnelle
• Culture générale et expression 
• Anglais de l'immobilier

• Les fondamentaux du management de projet  im-
mobilier

• Les flux financiers et les outils : La maîtrise des 
coûts 

• La vision immobilière de la commercialisation en 
mode promotion des coûts

• Présentation des intervenants à l’acte de construire

Développez vos compétences
> Prospecter, développer et fidéliser votre clientèle
> Communiquer avec aisance
> Conseiller vos clients, négocier et vendre
> Estimer la valeur de biens immobiliers
> Gérer un patrimoine immobilier
> Assurer le suivi juridique, administratif, financier et technique des biens
> Spécialisation iA - Manager des projets immobiliers
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+ d'infos sur notre site Internet
intelligence-apprentie.fr
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Modalités d’évaluation : 
Évaluations finales et contrôle

en cours de formation

iA NANTES
3, bd Bâtonnier Cholet
44100 Nantes 

Formation accessible aux personnes 
en situation de handicap

02 72 56 84 84

contact@ia-formation.fr

Spé


