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APPRENTIE

Vous souhaitez vous perfectionner ?

Confirmez votre intérét pour le domaine
pharmaceutique avec cette spécialisation qui
vous permettra d'acquérir des compétences
approfondies dans la vente et le conseil de
produits dermo-cosmétiques.

LIEU DE FORMATION
Nantes

RYTHME
Tous les jeudis hors vacances
scolaires + 2 a 4 vendredis dans l'année

DUREE & TARIF
® 40 jours en organisme de formation
répartis sur 1 an.
Tarif de 5560,00 €
Financement OPCO possible sans avance de frais.

PREREQUIS
p « Etre titulaire d'un BP Préparateur en

Pharmacie/ DEUST Prépateur-Technicien
en Pharmacie ou d'un dipléme de docteur
en pharmacie

» Si possible, bénéficier d'une expérience
professionnelle dans le secteur
pharmaceutique

MODALITES D'INSCRIPTION

@ » Dépdt de votre candidature via
notre site web

www.intelligence-apprentie.fr .

. Etude de votre projet professionnel et LA QUALIFICATION...

entretien individuel
« Intégration a l'iA

UN CERTIFICAT DE QUALIFICATION
PROFESSIONNELLE DE LA BRANCHE
DE LA PHARMACIE D'OFFICINE.



_ il ? . + d'infos sur notre site Internet ‘:
VGUA' avez I)Q/ prw[;lL : % intelligence-apprentie.fr g

motivation

adaptabilité bon sens de
et autonomie relationnel : I'écoute

75 Y ®):

- Suivez wne ferumatienn

+ Organisation et animation d'un rayon dermo-cosmétique

+ Négociation d'achats

* Gestion des achats et des stocks

* Analyse de I'état cutané et connaissance des propriétés des
produits d'hygiéne et de soins

+ Conseil technique et personnalisé

+ Communication et techniques de vente dans le respect de la
réglementation

+ Organisation d'un espace de vente

Modalités d'évaluation :
-Rédaction d'un dossier professionnel

et sa présentation a 'oral lors du passage devant le jury
-Une mise en situation professionnelle reconstituée lors du
passage devant le jury

- Développoz vey compétencey

+ Analyser la nature et les caractéristiques de la peau d'un

patient/client

* Conseiller, de maniére adaptée, le client en produits dermo-

cosmétiques

* Vendre les produits dermo-cosmétiques de l'officine

+ Organiser et animer un rayon ou un espace de vente

dédié

* Développer l'activité commerciale du rayon
dermo-cosmétique
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