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» Manager linformation et les réseaux stratégiques en vue

de la détection d'opportunités et du développement d'affaires

« Elaborer |a stratégie commerciale et de développement d'affaires
* Piloter la concrétisation d'opportunités d'affaires complexes

a haute valeur ajoutée

« Manager les équipes impliquées dans les projets

commerciaux

Modalités d'évaluation :

-Production de livrables écrits présentés lors de restitutions
orales devant un jury d'évaluation pour chacun des blocs
-Situations professionnelles reconstituées prenant la forme de
mise en situation

-La production d’'un dossier professionnel, suivi d'une
restitution orale devant un jury d’évaluation

~Développez vey compétencey

* Repérer les opportunités sur le marché et utiliser les outils

(CRM) pour transformer un contact en client

+ Analyser les besoins client pour lui construire une offre technique
et commerciale

* Maitriser les réponses aux appels d'offres et convaincre

les décideurs de signer des contrats importants

+ Piloter et gérer les affaires en vente complexe
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& Formation ouverte et accessible aux personnes en situation de handicap.
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